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Les clés pour vendre
son vin sur internet
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QUELQUES CHIFFRES

La vente de vin sur internet date déja de
plus de !

Selon les études, les ventes de vin sur
internet représentent de du vin

vendu en France en valeur

ont leur
boutique en ligne

ont déja acheté du vin

sur internet
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LES OPTIONS POSSIBLES

SSSSSSSS

Je gere tout !
Je créee ma boutique sur @@i
mon propre site internet €€¢
Je ne gere que

l'expéditionet =
la facturation ©0

J'utilise une plateforme
de vente en ligne

Je délegue tout +

OO
Je vends mes vins a un o
site de vente en ligne €
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JE GERE TOUT! ®

Les bonnes pratiques




LES PLATEFORMES DE
VENTE EN LIGNE

Elles sont une "vitrine" pour les vins du vigneron. Ce dernier crée un compte, met ses vins

en catalogue et se charge de I'expédition et de la facturation. Une commission est prélevée

sur les ventes et parfois le vigneron paie un abonnement a la plateforme pour des services
additionnels.
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El Les sites de

vente en ligne

Le vigneron vend sa marchandise comme dans une négociation classique.
Le site se charge ensuite de tout le reste : mise en catalogue, politique tarifaire et
promotionnelle, expédition et facturation au client.

Grande
distribution

Pure Players

Ventes Privées

Box et sites
d’abonnement

Le leader toutes catégories
est :
» 50 millions d'€ de chiffre
d'affaire en Europe
e 4,4 millions de bouteilles
livrées en 2019
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Nom de la cuvée

» Description courte de la cuvée

e Appellation

e Millésime

e Terroir

e Vinification et élevage

» Notes de dégustation

e Accords mets et vins

e Température de service

e Potentiel de garde

e Certifications (Bio, HVE,
biodynamie, etc.)

Photo
bouteille
de qualité

OPTIONNEL :
 Analyses chimiques (acidité,
degré, sucres résiduels, etc.)
e Nombre de bouteilles produites
e Traduction en d'autres langues

SSSSSSSS
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Quels prix ?

Mon prix de vente au caveau
L

Frais de livraison

o Forfait de 0 a 39€ € selon les sites
¢ Possibilité d'imposer la commande au

carton pour faciliter la logistique
e Proposer la gratuité a partir d'un certain .
montant et dans le cadre d'offres spéciales Sur mon site
internet ou un site

- de vente en ligne

Majoration éventuelle (10 & 20%)

Pour prendre en compte les commissions et
éventuels abonnements ou frais
supplémentaires

Sur une plateforme

Sur mon site internet Sur une plateforme externe

. S : Internet, c'est le regne
www.monsite.fr www.lesvinstintouin.com

de la transparence des
prix absolue ! Plus
qu'ailleurs, il faut avoir
une grille tarifaire
parfaitement cohérente
pour ne pas mettre en
péril ses autres canaux
de distribution

ll:;“l:]g#:ﬂ:lre par bouteille
carton de 6

+29 € de frais de livraison +12 € de frais de livraison
Gratuit a partir de 290 € d'achat
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FACTEURS DE
REUSSITE

Respecter les standards et des codes en matiere
d!

Proposer un
les clients (paiement sécurisé)
Parvenir a (mailings, opérations VIP, etc.)

Etre comme ailleurs, se créer une base de clients
et une notoriété prend du temps sur internet

Que le site partenaire s'engage a
et les
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Facteurs d'échec

Croire que le produit va se vendre tout seul
Avoir une grille tarifaire incohérente

Avoir des frais de livraison trop élevés
Avoir un prestataire web “bricoleur”

Ne pas servir sa clientele de fagon optimale
(délais de livraison trop longs)

Difficulté a monter en puissance pour atteindre
une taille critique
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Contact =~

E-mail : marion.barral@aoc-conseils.com
Tél: 07 68 73 34 83

/Experte en : Communication, digitalisation, export
Dans une autre vie : Fille de vigneron dans le Languedoc, Marion Barral est
ingénieur agronome AgroParisTech (2005) et titulaire d'un Mastere
spécialisé en multimédia TelecomParisTech (2007). Elle a débuté sa
carriere dans le conseil en communication pour le secteur agro-alimentaire
puis a travaillé plus de 10 ans dans la commercialisation export des vins, au
Royaume-Uni puis en vallée du Rhéne. Elle est par ailleurs titulaire du WSET
niveau 4 (2019) et parle couramment anglais, allemand et portugais. Elle
rejoint aujourd'hui AOC Conseils en tant que consultante en commerce
international et communication digitale.
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